
塾・スクール向け業務管理システム

Comiru
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活用事例集



©株式会社POPER. Al l  Rights Reserved.

０２　保護者の満足度を向上させて生徒数を増やしたい

０２ 保護者の満足度を向上させて生徒数を増やしたい

• 窓口をアプリに一本化する

• 満足度アンケートで保護者の意見やニーズを拾う

• 体験塾生にもComiruを利用してもらい、入塾率アップ

• 保護者がスマホから口座振替登録をできるようにする

• 保護者・生徒に振替日程をスマホアプリから直接選択してもらう
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０１　人気の使い方TOP５

０１ 人気の使い方TOP５

• 日々の報告やテスト前後に激励のメッセージを送る

• 重要なお知らせは未読者に通知を再送信する
０３　問い合わせや入塾を増やしたい

０３ 問い合わせや入塾を増やしたい

• Google マップ※やポータルサイトへの口コミ投稿を依頼する

• 体験授業の日程調整を簡単に行えるようにする

• 紹介キャンペーンを行い告知する

０５　保護者との日程調整を楽にしたい

０５ 保護者との日程調整を楽にしたい

• 当日の欠席・振替ができないように、システムで設定する

０６　講習やイベントの申し込みを簡単に受け付けたい

０６ 講習やイベントの申し込みを簡単に受け付けたい

• 模試や検定、季節講習等への参加・不参加をスマホから簡単に

受け付ける窓口をアプリに一本化する

• イベント予約をスマホアプリから受け付ける

０７　システムの活用で属人化の解消や業務効率化を実現したい

０７ システムの活用で属人化の解消や業務効率化を実現したい

０８　本部と教室（現場）間のやり取りをスムーズにしたい

０８ 本部と教室（現場）間のやり取りをスムーズにしたい

０９　優秀な講師を採用・育成・定着させたい

０９ 優秀な講師を採用・育成・定着させたい

・・・・１0

・・・・１１

• 季節講習の配当をAIを使って効率化する

• 退塾サインを遅刻・欠席アラート機能を使ってキャッチする

• 生徒数、見込顧客、問い合わせ数などを自動的にレポートする

• 指導報告書など保護者とのやりとりを本部が見たい時にチェック

する

• 指導報告書の作成をスマホできるようにして、講師の働き方を

改善する

• スマホで簡単に日報を作成してもらい、振り返りを促す

• 業務マニュアルの整備で、講師育成を効率化する

• 講師がスマホアプリからシフト提出と日程確認ができるように

する

• 社員がやりがいを持てる現場作りをする
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０４　請求業務を楽にしたい

０４ 請求業務を楽にしたい

• Excel※での煩雑な請求書作成業務を簡単に行えるようにする

• クレジットカード決済に統一することで業務効率化し、未納を

無くす
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※Excelは、米国Microsoft Corporationの米国およびその他の国における登録商標または商標です。
※Googleマップ、Google ビジネス プロフィールはGoogle LLC の商標または登録商標です。
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人気の使い方TOP５０１
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０１ 人気の使い方TOP５

窓口をアプリに一本化する

4

スマホだけでなくパソコンでの閲

覧も可能です。ガラケーをお使い

の保護者の場合、Comiruからのお

知らせの通知はガラケーのメール

で確認し、閲覧はパソコンで行うと

いったような使い方も可能です。

＃問い合わせ

活用ポイント

＃欠席・振替

▼授業の欠席・振替連絡（保護者側）▼お問い合わせ（保護者側）

保護者様の声

アプリを見れば
情報がまとまって
いるので便利です。

電話と比べて
細かなことも

相談しやすいです。

時間を気にせず返信
できるので助かります。

最近はメールや電話ではなく、スマホでのコミュニケーションを求めている保護者が多いです。Comiruなら授業日程の調整や振替連絡、

お問い合わせなど全ての保護者とのコミュニケーションを専用アプリに一本化できます。保護者とのやり取りスマホで完結することで、

保護者の満足度を高めていきましょう。
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満足度アンケートで保護者の意見やニーズを拾う

5

入会後に「入会前の案内やサポー

トは適切だったか」というアンケー

トを取れば、今後の入会率の向上

につながります。また「教室に楽し

く通えているか」といったアンケー

トを取れば、早期に生徒の不安を

把握し、対策がとれます。

活用ポイント

▼アンケート例（保護者側） ▼アンケート作成画面

必須項目や
回答形式も
選択できる！

＃アンケート

退会リスクを下げるには、常に変化する保護者のニーズを把握して教室運営を改善していく必要があります。Comiruのアンケート機能

を使えば、保護者のニーズを簡単に把握することができます。回答が自動的に集計されるので、保護者が教室運営をどう思っているか、

期待していることは何か、など一目で分かります。 教室運営の改善点を見極め、満足度向上・退会防止対策を強化しましょう。

０１ 人気の使い方TOP５
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０１ 人気の使い方TOP５

体験塾生にもComiruを利用してもらい、入塾率アップ

6

写真付きの指導報告書で
体験受業の様子を報告！

電話・メールが
繋がらず、
面談の日程が
決まらない

体験受業の
様子の報告が
難しい

授業以外で
差別化を
図るのが
難しい

Web申込機能で
スムーズな日程調整！

密なコミュニケーションで
他塾と差別化！

＃Web申込み

＃指導報告書

＃お知らせ

Point① Point② Point③

＼ 面倒見がいい塾ね！／

体験中は他の塾も同時に体験しているケースがほとんどです。そのため授業だけでなく授業以外の部分でいかに差別化を図るかが入塾

の決め手になります。そこでComiruを入会前の生徒にもご利用いただくことで、入塾率を向上させませんか？指導報告書やお知らせ

等を既存生と同じように活用すれば、「こまめに連絡をくれる塾」という印象を与えることができます。
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０１ 人気の使い方TOP５

保護者がスマホから口座振替登録をできるようにする

7

＃口座振替

導入塾様の声

東大セミナー
専務取締役
塩谷 氏

Comiruで口座振替手続きができ

るようになったことで、未納者へ

の対応、いわゆる振替エラーが4

分の1になりました。以前は登録

用紙を渡して、個別に連絡し

て・・・という作業をしていたので

すが、Comiruから登録を促した

り、事前に請求書を送付すること

で、業務効率化が一気に進みまし

た。

紙の
やり取りは
ゼロに！

▼登録画面（保護者側） ▼口座振替の利用料金

初期費用

月額費用

保護者口座登録

決済手数料

0円

500円／月
※1教室あたり

成功時250円/件
失敗時250円/件

5８円/件

毎月の集金を口座振替に集約すると便利ですが、登録用紙の記入依頼や回収、郵送等、登録の手続きは面倒な作業が多いです。

Comiruは保護者がスマホから直接引き落とし口座を設定できるので、面倒な紙のやり取りは不要で口座振替登録ができます。さらに

Comiruは口座振替手数料が1件58円のため、決済手数料のコストダウンにも貢献できます！
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０１ 人気の使い方TOP５

保護者・生徒に振替日程をスマホアプリから直接選択してもらう

8

＃予約管理

＃欠席・振替

＼保護者が行う欠席→振替日時確定プロセス／

保護者が欠席・振替の作業を確定

したら、塾へ通知が届くので漏ら

すこともありません。また、欠席や

振替の期限も設定できるためドタ

キャンを防止することも可能で

す！

活用ポイント

①スマホから欠席登録 ②振替可能日をチェック ③振替日時を選択し、確定

振替日程の調整はコマの空き状況や講師のシフト等、調整する項目が多く、保護者とのやり取りが多くなりがちです。Comiruの振替機

能を使えば、保護者はアプリから都合のいい日をカレンダーで選択するだけで完了です。教室側は登録された振替候補日から都合の良

い日時でコマ配当できますので、保護者の方に何度も連絡することなく、最低限の連絡で振替調整ができます！
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保護者の満足度を向上させて

生徒数を増やしたい
０２
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０2 保護者の満足度を向上させて生徒数を増やしたい

日々の報告やテスト前後に激励のメッセージを送る

10

Comiruでは生徒の誕生日を登録

しておけば誕生日にお知らせメー

ルが届くので、バースデーメッセー

ジを送るのも生徒や保護者と信頼

関係を構築するのに有効です！

＃お知らせ

＃指導報告書

▼お知らせの例 ▼指導報告書の例（保護者側）

活用ポイント

定期テスト前後に生徒が努力していた様子を生徒や保護者にフィードバックすることで、生徒のやる気が高まり、保護者の教室への信頼

も増します。Comiruを使えば、生徒の様子をテキストや写真で簡単に伝えることができるので、教室での出来事や子どもたちの様子を

定期的に発信してみましょう。
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０２ 保護者の満足度を向上させて生徒数を増やしたい

重要なお知らせは未読者に通知を再送信する

11

＃お知らせ

フィルターをかければ未読者のみ

を表示することもできるので、緊

急で重要なお知らせを読んでいな

い保護者にのみ直接電話等でフォ

ローをすることもできます。

活用ポイント

保護者のスマホに
通知できるので連
絡に気付いてもら
いやすい！

▼再送信の操作画面

送信済みの
お知らせを選んで
「未読者に通知を
再送信」のボタンを
押すだけ！

台風や大雨に伴う急な休校連絡やご請求関連の連絡はしっかりコミュニケーションをとらないとトラブルに繋がります。Comiruでは送

信したお知らせの既読・未読の確認や未読者に対してプッシュ通知を再送信することできます。重要なお知らせを確実に読んでもらう

ためにぜひご活用ください。
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問い合わせや入塾を増やしたい０３
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０３ 問い合わせや入塾を増やしたい

Google マップ※やポータルサイトへの口コミ投稿を依頼する

13

Google マップ※では口コミ投稿用

のレビューリンクを作成することが

できるので、リンクをお知らせ内に

埋め込むことで、保護者が簡単に

口コミ投稿がしやすくなります。

活用ポイント

▼口コミ投稿依頼の作成画面▼Googleマップ※の検索イメージ

＃お知らせ

※詳細はGoogle ビジネス プロフィール※の
サービスページ等でご確認ください。

多くの保護者は塾を探す際に、塾が発信する情報だけでなく他の人の口コミも見ています。第三者のリアルな口コミは信憑性が高く感じ

られるため、集客に効果があります。このような口コミ投稿の依頼についても、Comiruのお知らせ機能を使えば、簡単に作成ができま

す。口コミ投稿の充実は広告費をかけずに行える対策です。Comiruでうまく集めて、集客を強化しましょう。

※Googleマップ、Google ビジネス プロフィールはGoogle LLC の商標または登録商標です。



©株式会社POPER. Al l  Rights Reserved.

０３ 問い合わせや入塾を増やしたい

体験授業の日程調整を簡単に行えるようにする

14

フォーム内で日程調整も行えるの

で保護者の負担も少なく、フォーム

登録後の電話やメールのやり取り

に必要な工数が削減できます。ま

た自動返信メールも設定できるの

で、申込に対するお礼メールを設

定しておくとよいでしょう。

活用ポイント

＃Web申込み

▼申込みフォーム（保護者側）▼申込みフォーム作成画面

フォームの項目を
選ぶだけで自動で
QRコード※やＵＲＬ
が作成される！

入会意欲は検討開始時期が最も高く、時間の経過と共に徐々に下がってしまいます。そのため、意欲の高いうちにいかに早期対応でき

るかがポイントです。Comiruを使えば、体験受業の日程を保護者がスマホ上で簡単に調整できるようになるので、入塾意欲が高いう

ちにアプローチができます。申込みフォームも項目を選ぶだけで簡単にURLやQRコード※の作成ができます。

※QRコードは、株式会社デンソーウェーブの商標または登録商標です。
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▼キャンペーン告知の例（保護者側） 

０３ 問い合わせや入塾を増やしたい

紹介キャンペーンを行い告知する

15

シェアされた外部の方もLINE※に

記載されたリンクからお知らせを

閲覧できます。

＃お知らせ

活用ポイント

▼SNSでのシェアイメージ

SNSでのシェアも
クリックすれば
簡単にできます！

＼ママ友LINE※で共有しよう／

紹介キャンペーンは費用がかからない集客方法のため、積極的に活用したいものの、上手く告知できていない塾も多いのではないで

しょうか？Comiruのお知らせ機能を使えば、簡単に紹介キャンペーンの案内ができます。スマホに直接連絡できるので保護者に読ん

でもらいやすく、さらにテンプレート機能を使えば作成の手間も削減できます。

※LINEは、LINEヤフー株式会社の商標または登録商標です。
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請求業務を楽にしたい０４
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0４ 請求業務を楽にしたい

Excel※での煩雑な請求書作成業務を簡単に行えるようにする

17

＃請求書作成

春日井個別指導学院様

請求まわりの業務も負担が減

りました。今まではExcel※で

請求書を作成し郵送していま

した。Comiruでの請求書に切

り替えたことで、コピペのミス

もなくなり、業務の負担はだ

いたい1/3にはなったと思い

ます。ストレスは1/10になりま

したね。

導入塾様の声
▼請求情報の一覧画面

一覧画面から

未納者や未読者
を選んで、お知
らせを送付！

▼請求書作成画面

請求書関連の業務は、Excel※での作成から印刷・封入・郵送作業、さらに未納回収など毎月行わなければならないけれども、何かとスト

レスの多い業務です。Comiruを使えば請求書作成から送付までワンストップで行うことができるので面倒な作業を効率化できます。

テンプレート機能を使えば作成の手間も大幅に削減でき、未納対応も未納者を選択してメッセージを送付すれば完了できます。

※Excelは、米国Microsoft Corporationの米国およびその他の国における登録商標または商標です。
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0４ 請求業務を楽にしたい

クレジットカード決済に統一することで業務効率化し、未納を無くす

18

＃クレカ決済

導入塾様の声

ECCアフタースクール
プログラム
奥山 幸子 氏

複数の支払い方法があることで業務が煩雑になるため、管理が

楽なクレジットカードに統一しました。これによって現場の負担は

随分減りました。保護者にとっても大きなデメリットはないため、

今のところ特に問題はありません。

クレジットカードの登録は保護者

側から登録できるので、塾・スクー

ル側で管理する必要はなく、毎月

の請求業務の工数を大幅に削減で

きます。

活用ポイント

Comiruは本来のコミュニケーションツールとしての機能も申し

分なく、口座引き落としではなく、クレジットカードによる支払対

応で未収金問題を解決してくれる機能に惹かれすぐに導入を決

意しました。

ＡＩＥ英語専科
代表取締役社長
橋本隆志氏

月謝の払い忘れや口座残高不足など、未納対応はどうしても発生してしまいます。しかし普段「先生」と呼ばれて親しまれている講師に

とって、未収金対応は心理的に負担が大きい業務です。そこでComiruを使ってクレジットカード決済に統一するのはどうでしょうか。

手数料は業界最安水準の「1.5％～」！初期費用・月額固定費用も0円なので、コストを抑えて未収リスクをゼロにできます。
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保護者との日程調整を楽にしたい０５
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０５ 保護者との日程調整を楽にしたい

当日の欠席・振替ができないように、システムで設定する

20

生徒本人では欠席・振替を許可で

きないようにするなど、細かい設

定も可能です。自塾の課題を分析

し、システムを上手く活用しましょ

う。

活用ポイント

▼欠席・振替設定画面

＃欠席・振替

授業当日まで欠席や振替ができるようにしていると欠席・振替のハードルが下がるため、授業直前に特に理由もなく欠席になってしまう

ことがあります。こういった事態を防ぐために、Comiruではシステム上で欠席・振替の期限を設定することができます。直前の欠席・

振替連絡は塾やスクールにとっても負担が大きいので、システムを上手く活用して予防していきましょう。



21

講習やイベントの申し込みを簡単に

受け付けたい
０６
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０６ 講習やイベントの申し込みを簡単に受け付けたい

模試や検定、季節講習等への参加・不参加をスマホから簡単に受け付ける

22

参加・不参加の意思確認以外にも、

「夏期講習の受講科目をお選びく

ださい」「受講コース（回数）をお選

びください」といった選択回答式

もできるので、様々な状況に合わ

せて活用ができます。

活用ポイント

▼参加受付ページ（保護者側） ▼未回答者の確認画面

未回答者も
簡単に確認でき、
再送することで
回答率を高め
られる！

＃アンケート

共働きの家庭も多く、忙しい保護者にとって模試や検定等の参加申込みの提出物の締め切りの管理は大変です。しかし提出物の出し忘

れは塾・スクール運営に影響するため、上手く管理したいものです。Comiruのアンケート機能を使えば、簡単に参加・不参加を受け付け

ることができます。申込書の作成・発送・集計の手間も削減でき、各種イベントの申込管理の業務を効率化できます。
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導入塾様の声

０６ 講習やイベントの申し込みを簡単に受け付けたい

イベント予約をスマホアプリから受け付ける

23

＃予約管理

▼予約画面（保護者側） 

八木塾横田校
教室長
土居剛史氏

導入直後の夏期講習では、前年比

で30％の売上アップを実現するこ

とができました。これは、Comiruの

予約管理機能で保護者面談の予約

を例年以上に多く受け付けることが

できたのと、Comiru上で保護者とコ

ミュニケーションが取れるように

なったので、夏期講習の営業力が向

上したことが背景にあります。

電話やメールだと面談等のイベントの予約状況をその都度確認して調整する必要があり、キャンセルでせっかく予定が空いたのに埋まら

ないなど、上手く調整できず機会を逃してしまうことがあります。Comiruを使えば、保護者が空き状況を確認しながら予約できるので、

予約数を増やすことができます。面談等の保護者とのコミュニケーションを増やし、満足度を高めましょう。



24

システムの活用で属人化の解消や

業務効率化を実現したい
０７
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0７ システムの活用で属人化の解消や業務効率化を実現したい

季節講習の配当をAIを使って効率化する

25

＃座席管理

駿台小中学部
本部事務局
田村 模輝氏

導入塾様の声

電話や紙など様々な形で提

出される希望日をエクセル

等で集約していたので、例

年コマ組みに1ヶ月かかっ

ていましたが、Comiru導入

で3日にまで短縮できまし

た。

before

コマ組みに1ヶ月以上かかる

生徒の希望日や講師のシフト希望を
紙やメールで個別回収

複雑な条件を踏まえて手動で
コマ組みを行う

欠席・振替の電話・メール対応で
さらに工数がかかる

after

コマ組み工数1/3に削減！3日も可能！

システムで一括で希望日回収＆一括管理

条件に応じてシステムで「自動配当」

欠席・振替は保護者のスマホから調整
塾側の手間ゼロ！

▼自動配当機能を使った成果

季節講習のコマ組みに毎年苦労している方も少なくないでしょう。何度もリマインドして生徒や講師の予定を回収し、相性を考慮してコ

マ組みを完成させても、リスケ希望で振り出しに戻る...というようにとても煩雑な作業です。Comiruの自動配当機能を使えば、システ

ムが条件を考慮して自動でコマ組みを行うので、作業工数を大幅に削減できます。
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0７ システムの活用で属人化の解消や業務効率化を実現したい

退塾サインを遅刻・欠席アラート機能を使ってキャッチする

26

＃指導報告書

指導報告書作成時の生徒選択画

面にもアラートが表示されるので、

退会リスクを見逃さずに対応策に

つなげられます！

活用ポイント

▼日々の指導報告書の作成で「出席状況」「宿題の実施」を入力しておくだけ！

教室トップ画面で遅刻・宿題忘れアラート状況が表示されます！

退塾サインのキャッチは新人講師ではなかなか難しく、現場判断に任せていると手遅れになってしまう可能性があります。Comiruの遅

刻・宿題忘れのアラート機能を活用すれば、退塾サインを早期にキャッチして教室全体で退会防止を図ることが可能です。退会予備軍は

遅刻・宿題忘れが多い傾向にあるため、該当生徒への声かけや個別面談で退塾を予防しましょう。



27

本部と教室（現場）間のやり取りを

スムーズにしたい
０８
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0８ 本部と教室（現場）間のやり取りをスムーズにしたい

生徒数、見込顧客、問い合わせ数などを自動的にレポートする

28

＃本部管理

体験率、全体の入塾率、体験から

の入塾率といった細かいデータも

リアルタイムで集計できます。教室

ごとに数値を比較できるので、運

営が好調な教室の取り組みを他の

教室にも展開し、全体のパフォー

マンスを上げていきましょう。

活用ポイント

▼教室ごとの指標の確認画面

塾経営において見るべき指標は生徒数や見込顧客数、問い合わせ数など数多くあり、すべての数字を現場で集計・分析するのはとても

大変です。Comiruには各教室の数値を自動的に収集してモニタリングする機能があるので、現場に負荷をかけずに数値の集計ができ

ます。「忙しくてデータをまとめられない」という現場と、「報告が遅い」という本部のお悩みを一気に解決できます。
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0８ 本部と教室（現場）間のやり取りをスムーズにしたい

指導報告書など保護者とのやりとりを本部が見たい時にチェックする

29

導入塾様の声

東大セミナー
専務取締役
塩谷 氏

本部としては、全ての生徒にきち

んと指導報告書が送られている

かをチェックできるようになった

のは大きいですね。やはり現場は

教務がメインですから、本部で管

理できる仕組みには大変メリット

を感じています。指導報告書を介

して現場の状況を知ることがで

きるようになりました。

▼教室ごとの指標や指導報告書の確認画面

＃本部管理

＃指導報告書

保護者と生徒の満足度を上げるためには細かいフォローが重要ですが、忙しい現場が全体を俯瞰して課題の抽出や失敗の考察を行うの

は難しいです。Comiruでは生徒に指導報告書やお知らせが送られているかの確認や、既読率・返信率のチェックを本部で行うことが

できます。現場には教務に集中してもらい、本部で全体の状況を管理してフォローしていきましょう。



30

優秀な講師を

採用・育成・定着させたい
０９
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０９ 優秀な講師を採用・育成・定着させたい

指導報告書の作成をスマホできるようにして、講師の働き方を改善する

31

＃指導報告書

You-学舎
代表 桧沢先生

導入前は指導報告書を紙で作成

した上で郵送していましたが、講

師や取りまとめる社員の負担に

なっていたのでComiruを導入し

ました。Comiruの導入後、講師の

スマホ使用を許可して、場所や時

間を問わずに作成できる体制に

変更しました。これらによって、

運用が円滑になりました。

▼指導報告書作成画面（講師側）

導入塾様の声

「管理者からのコメント欄」を使っ

て講師へアドバイスやねぎらいの

コメント残すことがで、講師のモチ

ベーションアップに繋がります！

活用ポイント
各種項目を

テンプレートとして
登録できるので、
作成を効率化
できます！

保護者にとって一番知りたいことは、授業中の子どもの様子です。そのために指導報告書はとても重要ですが、授業の合間に作成する

のは大変です。また手書きの指導報告書で運用している教室では、記入も手間ががかかります。Comiruを使えばスマホから簡単に指

導報告書を作成できます。指導報告書の作成を効率化して、講師の残業を減らし働き方改革を実現させましょう。
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０９ 優秀な講師を採用・育成・定着させたい

スマホで簡単に日報を作成してもらい、振り返りを促す

32

＃講師連絡

日報フォームを講師連絡テンプ

レートで作成しておくことで、講師

がスピーディーに講師連絡を作成

できます。

活用ポイント

▼講師日報の例

学生講師・新任講師の育成においては日報運用が効果的です。日報を書くことで講師自身の振り返りや気づきを促します。また共有する

ことで講師の学び合いによる成長にも寄与します。しかし授業の合間や終了後に日報を作成するのは面倒です。Comiruの講師連絡機

能ならテンプレートを使って日報作成できるので、空いた時間で効率的に日報を作成することができます。
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０９ 優秀な講師を採用・育成・定着させたい

業務マニュアルの整備で、講師育成を効率化する

33

＃講師連絡

Comiruの操作や各種手続き等、

様々な業務にご活用いただけます。

＜作成マニュアル例＞

・指導報告書の書き方

・成績入力の手順

・電話対応マニュアル

・入塾手続き手順 etc.

活用ポイント

▼講師連絡テンプレート例

勤務上のルール、指導報告書の書き方、指導のコツ、定期テスト振り返り指導など、業務ルールを整理・共有することで講師全体の意識

統一ができ、教室全体の指導力の向上につながります。Comiruの講師連絡テンプレートに業務マニュアルを作成しておけば、全ての講

師が閲覧できます。マニュアルを整備することで、新任の講師でもスムーズに業務を開始することができるようになります。
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０９ 優秀な講師を採用・育成・定着させたい

講師がスマホアプリからシフト提出と日程確認ができるようにする

34

＃講師連絡

回収したシフト希望をもとに座席

を組むことができます。生徒の出

席可能日もComiru上で回収するこ

とで、コマ組を自動で行うことも可

能です。（詳細はP25をご確認くだ

さい。）

活用ポイント

▼講師のシフト入力・確認画面▼講師のシフト入力・確認画面

一斉連絡も
できるので、

シフトが足りない
時は効率的に
追加募集！

若い世代は生活のほぼ全てをスマホで管理しているので、教室のインフラがアナログでは違和感を感じます。また日々の教務で忙しいの

で、なるべく短い時間で効率よく働きたいはずです。Comiruならシフト提出と日程確認を講師がスマホアプリから行うことができます。

シフト入力依頼などの講師への連絡もComiru上でできるので、プライベートの連絡先交換をせずにやり取りもできます。
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０９ 優秀な講師を採用・育成・定着させたい

社員がやりがいを持てる現場作りをする

35

＃PRO

志門塾
代表取締役社長
川瀬憲司 氏

現場サイドから「管理業務が煩雑すぎて、子どもたちと関わる時間

がとれない」との指摘がありました。時間割や出欠席はエクセルと手

作業で管理し、時間割が決まったら紙に印刷して封筒に入れ、郵送

する。さらに手作業だと間違いも生じやすく、保護者の方からご指

摘をいただくこともあり、本業ではないところでストレスを感じてし

まっていました。

Comiruの導入により、時間割の管理から、出欠席管理、請求管理な

ど、バラバラに点在していたものが一つのシステムに集約でき、社

員たちが心に余裕をもって現場に専念できるようになりました。

導入塾様の声 ▼ComiruPROでできること

毎月の請求業務、振替対応、授業の指導報告書の作成などの指導以外にも現場の講師がやることはたくさんあります。講師の負担が増

えれば不満につながり、やがて離職にもつながります。長時間労働で精神的にも肉体的にも余裕がない状態では生徒と向き合えません。

Comiruを使えば教室運営に関わる様々な業務をデジタル化することができるので、働き方改革をすぐに実現できます。
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コミュニケーション機能や請求業務、欠席管理など複数機能を兼ね

備えており、入会前から卒業後まで一気通貫でスムーズな教室運

営を実現。

塾・スクール向け業務管理システム

資料請求・無料トライアルは

以下よりお問い合わせください。

https://comiru.jp/request

https://comiru.jp/request

※クラウド型学習塾向け業務管理システム導入教室数NO.1

デロイト トーマツ ミック経済研究所「ミックITリポート2021年2月号」

https://comiru.jp/request
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